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Presentació de l’assignatura  

Breu descripció  
Descriure aquells aspectes més genèrics que es treballaran a l’assignatura.  

 
El contract és un canal de ventes que  mou grans quantitats de diners dins el sector del 
mobiliari. Si vols saber què és,  com funciona , quins actors hi participen i quin serà el 
teu paper com a futur dissenyador dins d’aquest tipus de projectes a Mobiliari contract 
experimentarem amb casos reals que et faran pensar com ho farán els teus clients i 
col·laboradors, coneixeràs professionals del sector que ens explicaran en persona les 
seves experiències i com han aconseguit l’èxit i desenvoluparàs un projecte on 
aprendràs quin és el teu valor.  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Objectius Formatius 
Finalitat i propòsit de l’assignatura 

 
Durant l'assignatura veurem moltes coses, però l’objectiu final és que com a 
dissenyador entenguis què és un projecte contract, qui hi participa , quins interessos 
i expectatives tenen i perquè i quan n’esperen guanyar d’aquests projectes.  
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Recomanacions 

Indicar si hi ha coneixements previs necessaris per cursar l’assignatura o particularitats que l’alumne hagi de 
conèixer per matricular-se. 
 

Durant el curs realitzarem un projecte que ens demanarà pensar i projectar com 
interioristes i dissenyadors de producte, per això haurem d’aplicar els coneixements i 
metodologies que heu anat aprenent durant la vostre formació en cursos anteriors. 
Pensar en el client final , recopilar la informació necesaria, treballar la creativitat… 
Però també caldrà que penseu com professionals que treballen per aconseguir-ne un 
guany del seu esforç. 
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Continguts 

Indicar els aspectes a treballar en cada assignatura.   

 
L’assignatura consta de tres blocs : 
 

- Teoría i presentació dels conceptes més importants que heu de conèixer del 
canal contract.  

 
- Realització de projecte  

 
- Ponències de diferents professionals relacionats amb el contract.  
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Metodologia  

Metodologia docent 
Explicar com es porta a terme l’assignatura. Per exemple: classes teòriques, sessions pràctiques, debats, etc. 

- Teoría i presentació dels conceptes més importants que heu de conèixer del 
canal contract.  

 
Material visual amb definicions , exemples i enllaços a casos reals que ens permetin 
veure i debatre sobre els conceptes exposats.  
 
 

- Realització de projecte  
 
El projecte es planteja com un cas real, on l’alumne haurà de posar-se a la pell de 
diferents actors dins del canal contract. Reunir-se , presentar i negociar amb altres 
grups que serán els seus clients i a la vegada contractar altres professionals , comprar a 
proveïdors i negociar preus.  
 

- Ponències de diferents professionals relacionats amb el contract.  
 
Al llarg de l’assignatura professionals rellevants dins del canal contract ens visiten per 
compartir amb nosaltres informació d’alt interès que només s’aprèn amb l’experiència.  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Activitats formatives 
Indicar les activitats formatives que siguin avaluables amb el valor /%/ assignat a l’avaluació  

 
Durant la realització del projecte es va avaluant si l’alumne ha assimilat el conceptes 
essencials i els ha sapigut incorporar correctament al seu treball. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

9 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  



 

10 
 

Avaluació 

 
Sistema Avaluació 
 
L’Objectiu de l’avaluació continuada és que l’estudiant pugui conèixer el seu progrés acadèmic al llarg del 
seu procés formatiu per tal de permetre-li millorar-lo.  
 
A partir de la segona matrícula, l’avaluació de l’assignatura podrà consistir, a decisió del professor(s), en 
una prova de síntesi, que permet l’avaluació dels resultats d’aprenentatge previstos en la guia docent de 
l’assignatura. En aquest cas, la qualificació de l’assignatura correspondrà a la qualificació de la prova de 
síntesi. 

 
 
 
Normativa General d’Avaluació 

 

// Per considerar superada una assignatura, caldrà que s’obtingui una qualificació mínima de 5,0. 

 

// Una vegada superada l’assignatura, aquesta no podran ser objecte d’una nova avaluació. 

 

// Es considerarà “No Avaluable” (NA) l’estudiant que no hagi lliurat totes les evidències 

d’aprenentatge o no hagi assistit al 80% de les classes sense haver justificat les absències. En cas 

d’absència justificada, l’estudiant s’ha de posar en contacte amb el professor en el moment de la 

reincorporació per determinar la recuperació de les activitats a les quals no hagi assistit.          

 

// En cas que l’estudiant realitzi qualsevol irregularitat que pugui conduir a una variació significativa 

de la qualificació d’un acte d’avaluació, es qualificarà amb 0 aquest acte d’avaluació, amb 

independència del procés disciplinari que s’hi pugui instruir. En cas que es produeixin diverses 

irregularitats en els actes d’avaluació d’una mateixa assignatura, la qualificació final d’aquesta 

assignatura serà 0. 

 
 
 
Procés de Revisió 
 
La revisió es pot sol·licitar al professorat es realitzarà segons calendari lectiu. 

 
 
 
Procés de Reavaluació 

 

Normativa general 
No es contemplen sistemes de reavaluació en els casos de les pràctiques externes, els TFG, i les 

assignatures / activitats formatives que, pel seu caràcter eminentment pràctic, no ho permeten. 

Per participar a la reavaluació l'alumnat ha d'haver estat prèviament avaluat en un conjunt d'activitats el 

pes de les quals equivalgui a un mínim de dues terceres parts de la qualificació total de l'assignatura o 

mòdul. 
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Criteris d’Avaluació 
Descriure quins són els criteris específics d’avaluació de l’assignatura. Aquests aspectes són importants per 
organitzar les activitats que s’avaluaran durant el semestre en que s’imparteix l’assignatura. 

 
Durant la realització del projecte es va avaluant si l’alumne ha assimilat el conceptes 
essencials i els ha sapigut incorporar correctament al seu treball. 
 
Els criteris que s’avaluen al final de l’assignatura són :  
 

Comprensió de la cadena de valor  
 

- Coneixement i comprensió dels conceptes principals del canal contract.  
 

- Donar un valor correcte a les diferents transaccions de bens o serveis que es 
produeixen durant el projecte i saber raonar-ho  
 

- Coherencia del resultat del projecte en relació al briefing rebut.  
 

- Assistència i participació 
 
  
 
  
 
 
 
 
 
  



 

12 
 

Bibliografia i Recursos 

Espai per indicar aquells referents bibliogràfics o recursos que s’utilitzaran com a elements pedagògics durant el 
desenvolupament de l’assignatura.  

 
Durant les setmanes inicials es facilitaran enllaços web d’estudis , empreses i 
proveïdors significants que exemplifiquen els diferents actros del canal contract.  
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Competències i Resultats d’Aprenentatge 

Evidències relacionades amb la capacitat de desenvolupament de l’aprenentatge de l’estudiant a l’assignatura. 
Podem diferenciar tres tipologies de competències: bàsiques, específiques i transversals. Les competències 
bàsiques venen definides per la Memòria del Grau. Les competències específiques i transversals depenen de la 
matèria a la que està vinculada l’assignatura.  
 
Cal escollir entre les competències / resultats d’aprenentatge pròpies de la matèria a la que pertany l’assignatura a 
través de la selecció a Sharepoint.  
 
 
 
 


